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二、说明、目录、图表目录

同业业务是指商业银行与其他金融机构之间开展的以投融资为核心的各项业务，主要业务类

型包括：同业拆借、同业存款、同业借款、同业代付、买入返售（卖出回购）等同业融资业

务和同业投资业务。

同业业务发展，对银行的资产负债表产生较大影响。例如银行扩大资产规模的方式，除了传

统的增加贷款以外，还可利用&ldquo;买入返售&rdquo;的方法，通过拆入短期资金或发行理财

产品的方式提高资产占比。另外，同业业务还可以提升银行盈利水平。虽然存贷款息差高于

同业业务的息差，但同业业务属于批发业务，相比零售银行业务，具有规模较大，业务集中

度较高特点，容易形成规模效应。

商业银行应当充分挖掘同业业务实质创新，通过整合金融同业间的渠道、信息、资源及风险

控制等因素，将同业业务打造为真正的同业合作业务。

中企顾问网发布的《2023-2029年中国商业银行同业业务行业前景展望与投资战略咨询报告》

报告中的资料和数据来源于对行业公开信息的分析、对业内资深人士和相关企业高管的深度

访谈，以及共研分析师综合以上内容作出的专业性判断和评价。分析内容中运用共研自主建

立的产业分析模型，并结合市场分析、行业分析和厂商分析，能够反映当前市场现状，趋势

和规律，是企业布局煤炭综采设备后市场服务行业的重要决策参考依据。
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